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Volder 89, Hoorn
Vraagprijs € 375.000 k.k.

Pronk & Van der Wal Makelaardij

] 0229-285800 G PRONK &
Gouw 2 www.pronkvanderwal.nl [ 7 VAN DER WAL
1621 HB Hoorn Nh info@pronkvanderwal.nl (_

MAKELAARDI]J




“Kom binnenkijken!”



> Kenmerken

Woonoppervlakte Prijs
135 m? Vraagprijs € 375.000 k.k.

Perceeloppervlakte Soort woning
147 m? Eengezinswoning

Inhoud Type woning
492 m® Tussenwoning

Bouwjaar Aantal kamers
1972 5

Aantal slaapkamers
4

Energielabel
B

Isolatie
Dakisolatie, dubbel glas



> Kenmerken

Garage
Inpandig

Verwarming
C.v.-ketel

Tuin
Achtertuin, voortuin

Tuinligging
Zuidwest

:H“r"- j

Omschrijving

Ruime drive-in woning met diepe zonnige tuin (+16 meter) op ZW
en vrij uitzicht - ideaal voor wonen én werken aan huis.

Op zoek naar ruimte, flexibiliteit én een rustige ligging? Deze
verrassend ruime drive-in woning in Risdam-Zuid biedt het
allemaal. Met een royale tuinkamer, inpandige garage en een
diepe achtertuin op het zuidwesten zonder directe inkijk, woon je
hier comfortabel met volop mogelijkheden voor bijvoorbeeld
thuiswerken of een praktijk aan huis.

Op de eerste verdieping vindt u de lichte woonkamer en de
woonkeuken, terwijl de tweede verdieping beschikt over drie
ruime slaapkamers en een recent verbouwde badkamer. Dankzij
de slimme indeling is de woning perfect voor wonen in
combinatie met werken aan huis of zelfs als kangoeroewoning.

De woning is grotendeels voorzien van kunststof kozijnen met HR
++beglazing en beschikt over 7 zonnepanelen die de afgelopen
jaren het volledige stroomverbruik voor hun rekening namen.
Met energielabel B is het geheel dan ook energiezuinig. Parkeren
kan eenvoudig op eigen terrein.

De ligging is bijzonder gunstig: op loopafstand van
winkelcentrum De Huesmolen, scholen, zorgvoorzieningen en
het groene park Risdammerhout. Binnen circa 10 minuten fietsen
bereikt u de gezellige binnenstad van Hoorn en het NS-station.
Met de auto bent u binnen enkele minuten op de A7 richting
Amsterdam.



Indeling

Begane grond:

Entree, hal met toegang tot de verwarmde inpandige
garage/berging met wasmachineaansluiting, meterkast en
trapopgang. Vanuit de hal bereikt u tevens de ruime tuin-/
werkkamer met directe toegang tot de fraai aangelegde
achtertuin.

Eerste verdieping:

Lichte verdieping met aan beide zijden vrij uitzicht en veel
daglicht. De woonkamer bevindt zich aan de achterzijde en
is voorzien van een elektrisch bedienbaar screen zodat de
temperatuur aangenaam blijft bij zomers weer. De
woonkeuken aan de voorzijde is voorzien van diverse
inbouwapparatuur. Naast de trapopgang is het toilet
gesitueerd.

Tweede verdieping:
Overloop, drie ruime slaapkamers, een cv-ruimte en een
badkamer voorzien van lighad, tweede toilet en wastafel.

Tuin:

De zonnige, onderhoudsarme achtertuin ligt op het
zuidwesten en is bijna 16 meter diep. Het terras is voorzien
van een elektrisch bedienbaar zonnescherm. Er staan
diverse grote en groenblijvende planten en bomen in de
tuin. Achterin de tuin bevindt zich een houten berging met
overkapping en een praktische achterom.

Algemeen:

- Bouwjaar: 1972

- Woonoppervlakte: circa 135 m?

- Diepe achtertuin op het zuidwesten (+16 meter)
- Royale tuinkamer op de begane grond

- Geen achterburen

- Ideaal voor thuiswerken of praktijk aan huis

- Energielabel B en voorzien van zonnepanelen

- Eigen parkeerplek
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Plattegrond

438m

8.99 m

1.81m
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1.83 m

VOLDER 89
BEGANE GROND

4.29m

Woonkamer
+2410

Overkapping
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4.63 m

-—120m— 3.03m

DEZE PLATTEGRONDEN ZIJN MET DE GROOTSTE Z0RG
SAMENGESTELD EN DIENEN TER INDICATIE.
ER KUNMNEN GEEM RECHTEN AAN WORDEN ONTLEEND.
©WWW.DROOMHUIS3IE0.MNL
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SAMENGESTELD EN DIENEN TER INDICATIE.
ER KUNNEN GEEN RECHTEN AAN WORDEN ONTLEEND,
B WWW.DROOMHUIS360.NL
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Plattegrond
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SITUATIE
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Kadaster

Kadastrale kaart

Ontdek het perceel...

van Volder 89

Uw referentie: pvdw

0 5 10 15 20 25m

Deze kaart is noordgericht
12345  Perceelnummer
25 Huisnummer

grens
Voorlopige grens
Administratieve kadastrale grens

Bebouwing

Voor een eensluidend uittreksel, geleverd op 4 maart 2026
De bewaarder van het kadaster en de openbare registers

Schaal 1: 500

Kadastrale gemeente  Hoorn
Sectie F
Perceel 2951

Aan dit uittreksel kunnen geen betrouwbare maten worden ontleend.
De Dienst voor het kadaster en de openbare registers behoudt zich de intellectuele
eigendomsrechten voor, waaronder het auteursrecht en het databankenrecht.

kadaster
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“Woon jij
binnenkort op
deze locatie?”

Grosthuizen -



Veel gestelde vragen

1. Wanneer ben ik in onderhandeling?

U bent officieel in onderhandeling als de verkoper

reageert op uw bod. Bijvoorbeeld als de verkoper een
tegenbod doet. Als de verkopende makelaar aangeeft dat hij
uw bod met de verkoper zal overleggen, betekent dat dus
nog niet dat u in onderhandeling bent.

2. Mag een makelaar doorgaan met bezichtigen als er al
over een bod onderhandeld wordt?

Dat mag. Een onderhandeling hoeft nog niet tot een verkoop
te leiden. De verkoper kan daarnaast graag willen weten of
er meer belangstelling is. De eerste bieder hoeft nog niet de
beste te zijn. Daarom gaan de bezichtigingen door. Er mag
ook met meer dan één gegadigde tegelijk worden
onderhandeld. De makelaar moet dat dan wel duidelijk
gemeld hebben. Vaak zal de verkopende makelaar aan
belangstellen-den vertellen dat hij, zoals dat heet, ‘onder
bod’ is. Een belangstellende mag dan wel een bod uitbreng-
en, maar krijgt daar geen antwoord op tot de onder-
handeling met de eerste geinteresseerde beéindigd is. De
makelaar zal geen mededelingen doen over de hoogte van
biedingen, dit zou overbieden kunnen uitlokken.

3. Kan een verkoper de vraagprijs van een woning tijdens
de onderhandeling verhogen?

Het antwoord is ja. Als de vraagprijs alleen een uitno-diging
is tot het doen van een bod (zie ook vraag 5), dan kan de
verkoper ook besluiten de vraagprijs te verlagen of te
verhogen. Tijdens een onderhandeling doen partijen vaak
over en weer biedingen. Als de potentiéle koper een
tegenbod doet wat afwijkt van het bod dat de verkopende
partij eerder heeft ge-daan, dan vervalt dit eerdere bod van
de verkopende partij. Dus ook als partijen ‘naar elkaar
toekomen’ in het biedingproces, kan de verkoper ineens
besluiten om toch zijn tegenbod weer te verhogen en de
koper om zijn bod weer te verlagen.

4. Hoe komt de koop tot stand?

Als verkoper en koper het eens worden over de belangrijkste
zaken bij de koop (prijs, opleveringsdatum en ontbindende
voorwaarden) dan legt de verkopend makelaar de afspraken
schriftelijk vast in de koop-akte. Ontbindende voorwaarden
zijn een belangrijk onderwerp. U krijgt als koper niet
automatisch een ontbindende voorwaarde voor de
financiering, dit moet u melden bij het uitbrengen van uw
bod. Het is belangrijk dat de partijen het ook eens zijn over
aan-vullende afspraken en ontbindende voorwaarden
voordat de koopakte wordt opgemaakt. Naast de eerder
genoemde punten worden meestal nog enkele aanvullende
afspraken in de koopakte opgenomen, denk bijvoorbeeld
aan een boeteclausule. Zodra verkoper en koper de
koopakte hebben ondertekend en de koper (of eventueel de
notaris) een kopie van de akte heeft ontvangen, treedt voor
de particuliere koper de wettelijke bedenktijd in werking.
Binnen deze bedenktijd kan de koper alsnog afzien van de
aankoop van de woning. Ziet de koper tijdens deze
bedenktijd niet af van de koop, zijn de financién rond en
vormen ook eventuele andere ontbindende voor-waarden
geen obstakel meer, dan zal op de afgesproken
opleveringsdatum de overdracht plaatsvinden bij de notaris.

5. Als ik de vraagprijs bied, moet de verkoper de woning
dan aan mij verkopen?

Over deze vraag bestaan veel misverstanden. Het hoogste
rechtscollege, de Hoge Raad, heeft bepaald dat als u de
vraagprijs uit een advertentie of een woongids biedt, u dan
een bod doet. De vraagprijs wordt dus gezien als een
uitnodiging tot het doen van een bod. De verkoper kan dan
nog beslissen of hij uw bod wel of niet aanvaardt of dat hij
zijn make-laar een tegenbod laat doen.

6. Mag een makelaar tijdens de onderhandeling het
systeem van verkoop wijzigen?

Dat mag. Eén van de partijen mag de onderhandeling
beéindigen. Soms zijn er zoveel belangstellenden die de
vraagprijs bieden of benaderen, dat het moeilijk is te
bepalen wie de beste koper is. In dat geval kan de
verkopende makelaar, natuurlijk in overleg met de
verkoper, besluiten de lopende onderhandeling af te breken
en de biedprocedure te wijzigen. Uiteraard dient hij eerst de
eventueel gedane toezeggingen na te komen (zie ook vraag
8). De makelaar kiest ver-volgens bijvoorbeeld voor een
inschrijvingsproce-dure. Alle bieders hebben dan een gelijke
kans om een hoogste bod uit te brengen.

7. Wat is een optie?

Een optie in juridische zin geeft een partij de keuze om door
een eenzijdige verklaring een koopovereen-komst met een
andere partij te sluiten. Partijen zijn het dan wel eens over
de voorwaarde van de koop, maar de koper krijgt
bijvoorbeeld nog een week bedenktijd. Bij de aankoop van
een nieuwbouw-woning is zo’n optie nog wel gebruikelijk.
Bij het aankopen van een bestaande woning niet. Het begrip
‘optie’ wordt daarbij vaak ten onrechte gebruikt. Dan heeft
het de betekenis van bepaalde toezeggingen die een
verkopende NVM-makelaar kan doen aan een
belangstellende koper tijdens het onderhandelingsproces.
Zo’n toezegging kan bijvoor-beeld inhouden dat een
belangstellende koper een paar dagen de tijd krijgt om na te
denken over een bod. De NVM-makelaar zal in de tussentijd
proberen niet met een andere partij in onderhandeling te
gaan. De belang-stellende koper kan deze tijd gebruiken om
een beter inzicht te krijgen in zijn financiering of in de
gebruiksmogelijkheden van de woning. Een optie kunt u niet
eisen; de verkoper en verkopende NVM-makelaar beslissen
zelf of er in een onderhandelings-

proces bepaalde toezeggingen worden gedaan.

8. Dient de NVM makelaar met mij in onderhan-deling te
gaan, als ik als eerste een bezichtiging aanvraag of als
eerste een bod uitbreng?

Het antwoord op deze vraag is nee. De verkopende NVM-
makelaar bepaalt samen met de verkoper de
verkoopprocedure. De verkop-ende NVM-makelaar heeft wel
de verplichting u daarover te informeren. Het is verstandig
als u serieus belangstelling heeft de NVM-makelaar te
vragen wat uw positie is. Dat kan veel teleur-stelling
voorkomen. Doet de NVM-makelaar u een toezegging, dan
dient hij die na te komen.



Extra informatie

De koopovereenkomst

De koopovereenkomst wordt door de verkopende makelaar
opgemaakt conform het model van de NVM (Nederlandse
Vereniging van Makelaars).

Baten, lasten en verschuldigde canons

Alle baten, lasten en verschuldigde canons komen voor
rekening van kopende partij vanaf de datum van notarieel
transport. De lopende baten, lasten (met uitzondering van
de onroerende - zaakbelasting we-gens het feitelijk gebruik)
zullen tussen partijen naar rato worden verrekend.

Waarborgsom

Om er zeker van te zijn dat de koper zijn verplicht-ingen
nakomt wordt uiterlijk binnen 4 weken, na mondelinge
overeenstemming, een waarborgsom gestort bij de notaris.
Dit is een bedrag ter grootte van 10% van de koopsom.

In plaats van de waar-borgsom kan de koper ook een
schriftelijke bank-garantie afgeven, mits deze bankgarantie
onvoor-waardelijk is afgegeven door een in Nederland
geves-tigde bankinstelling.

De kosten koper

De kosten koper zijn de kosten die de koper voor de
overdracht van de woning dient te betalen. Onder de kosten
koper vallen nooit de makelaarskosten. Als een verkoper
een makelaar inschakelt voor de ver-koop van zijn/haar
woning dan zal de verkoper de kosten van deze makelaar
moeten betalen. Als de koper een makelaar inschakelt voor
de aankoop van een woning zal de koper de kosten van deze
make-laar moeten betalen.

Onder de kosten koper vallen de volgende kosten:

- Overdrachtsbelasting

- Notariskosten voor de opmaak van de akte van levering
- Kadasterkosten voor inschrijving akte van levering
(koopakte)

Naast deze kosten dient u, als koper, ook rekening te
houden met:

- Notariskosten voor de opmaak van de hypotheekakte
- Kadasterkosten voor inschrijving hypotheekakte

Rechtsgeldige koopovereenkomst pas na onder-tekening
Een mondelinge overeenstemming tussen de particuliere
verkoper en de particuliere koper is niet rechtsgeldig.

Met andere woorden: er is geen koop. Er is pas sprake van
een rechtsgeldige koop als de particuliere verkoper en de
particuliere koper de koopovereenkomst hebben
ondertekend. Dit vloeit voort uit artikel 7:2 Burgerlijk
Wetboek. Een beves-tiging van de mondelinge
overeenstemming per e-mail of een toegestuurd concept
van de koopover-eenkomst wordt overigens niet gezien
als een ‘onder-tekende koopovereenkomst’.

Toelichtingsclausule NEN2580

De Meetinstructie is gebaseerd op de NEN2580. De
Meetinstructie is bedoeld om een meer eenduidige manier
van meten toe te passen voor het geven van een indicatie
van de gebruiksoppervlakte. De Meet-instructie sluit
verschillen in meetuitkomsten niet volledig uit, door
bijvoorbeeld interpretatieverschillen, afrondingen of
beperkingen bij het uitvoeren van de meting

Bouwtechnische keuring

Koper dient voorafgaande het sluiten van de koop-
overeenkomst aan te geven of hij/zij de woning wilt laten
keuren door een erkend bouwtechnisch bureau om
eventuele bouwkundige gebreken vast te stellen, dan wel
de woning laten controleren op de aanwezig-heid van
asbesthoudende materialen en/of grond op enige
verontreiniging te laten onderzoeken. De kos-ten voor
deze keuring komen voor rekening van de koper.



Clausules

De volgende clausules worden in de koopovereenkomst
opgenomen:

Ouderdomsclausule

Het is koper bekend dat de onroerende zaak meer dan 50
jaar oud is, wat betekent dat de eisen die aan de
bouwkwaliteit gesteld mogen worden aanzienlijk lager
liggen dan bij nieuwe woningen. In afwijking van artikel 6.3
van deze koopakte komt het geheel of ten dele ontbreken
van een of meer eigenschappen van de onroerende zaak
voor normaal en bijzonder gebruik en het eventueel
anderszins niet-beantwoorden van de zaak aan de
overeenkomst voor rekening en risico van koper.

Niet zelf-bewoningsclausule

Koper is ermee bekend dat verkoper het verkochte nooit zelf
feitelijk heeft gebruikt en dat verkoper der-halve koper niet
kan informeren over eigenschappen respectievelijk
gebreken aan het verkochte waarvan verkoper op de hoogte
zou kunnen zijn geweest als hij het verkochte zelf feitelijk
had gebruikt. In verband hiermee zijn partijen, in afwijking
van artikel 6.3. van deze koopakte en artikel 7:17 lid 1 en 2
BW, overeen-gekomen dat dergelijke eigenschappen
respectieve-lijk gebreken voor rekening en risico van koper
komen. Koper vrijwaart verkoper voor alle eventuele
aanspraken van derden.

Asbestclausule

Aan koper is bekend dat in de onroerende zaak asbest is
verwerkt. Indien deze worden verwijderd dienen door koper
die maatregelen en voorzieningen te worden getroffen die
de wetgeving voorschrijft. Koper verklaart met deze
wetgeving bekend te zijn en vrijwaart verkoper voor alle
aansprakelijkheid die uit de aanwezigheid in en/of de
verwijdering van asbest uit de betreffende onroerende zaak
kan voortvloeien.
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Pronk & Van der Wal Makelaardij
Gouw 2

1621 HB Hoorn Nh

TEL. 0229 - 285800
info@pronkvanderwal.nl
www.pronkvanderwal.nl

Over ons

Pronk & Van der Wal Makelaardij, sinds 1997 gevestigd aan Gouw 2 te Hoorn.
Wij staan voor een goed advies, kwaliteit en een persoonlijke benadering.

Bij ons langskomen?

Op de hoek naast de Hema, ben je van harte welkom om met ons kennis te
komen maken. Maak een afspraak als je ons wilt bezoeken, zodat je zeker
weet dat we er zijn.

Natuurlijk kunnen we ook bij jou thuis afspreken zodat we samen kunnen
kijken wat de verkoopmogelijkheden zijn voor jouw woning of hoe we je het
beste kunnen helpen het huis van je dromen te vinden.

Tevens zijn we je graag van dienst indien je een NWWI gevalideerd
taxatierapport van je woning nodig hebt.



in deze woning?
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INTERESSE

Neem gerust contact met ons op!

We helpen je graag verder.

0229 - 285800
info@pronkvanderwal.nl
www.pronkvanderwal.nl

Pronk & Van der Wal Makelaardij
Gouw 2
1621 HB Hoorn Nh
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