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Wat leuk dat je interesse hebt
in deze bouwkavel!

- unieke kans

- aan de rand van de nieuwe en populaire woonwijk Vrijburg

- schitterende locatie

- biedingen tot  29 juli 10:00 uur

Vraagprijs € 275.000,- k.k.
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Kenmerken

Perceeloppervlakte 1452 m²

3



4



Omschrijving van de woning
Unieke kans: Bouwkavel aan het water – Folgeren, Drachten

Wonen op een droom locatie? 

Dit is uw kans!




Aan de rand van de populaire en nieuwe woonwijk Vrijburg in Drachten bieden wij u een schitterende 
bouwkavel aan. 

Deze royale kavel is bestemd voor de bouw van één luxe, vrijstaande woning – helemaal naar uw eigen 
wensen en stijl. 

En dat alles op een toplocatie aan het water!




Bijzonderheden:

Ruime kavel voor vrijstaande woning

Gelegen aan water

Via eigen oprijlaan bereikbaar

Rustige, groene en kindvriendelijke omgeving

Onderdeel van een hoogwaardige, nieuwe woonwijk

Uitstekende bereikbaarheid, nabij uitvalswegen en voorzieningen

Gelegen in Vrijburg 3, aan het water met toekomstig uitzicht over kleine woningen, verspreid in het groen 
voor compact en duurzaam wonen.




Vrijheid en comfort op maat

Deze bouwkavel biedt u de vrijheid om uw droomwoning te realiseren: modern, klassiek of landelijk – u 
bepaalt het zelf. 

Of u nu kiest voor een riante villa met veranda of een woning met een strakke architectuur, de 
mogelijkheden zijn eindeloos.




Wonen in Vrijburg, Drachten

Vrijburg is volop in ontwikkeling en staat bekend om zijn ruimtelijke opzet, groene zones en waterrijke 
uitstraling. Hier woont u rustig, maar met alle voorzieningen van Drachten binnen handbereik: winkels, 
scholen, kinderopvang sportvoorzieningen en openbaar vervoer zijn allemaal dichtbij.




De getoonde afbeeldingen zijn gemaakt door architectenbureau jhAA te Drachten, zij zijn nauw betrokken 
geweest met dit project en kennen de mogelijkheden van het perceel. Zij helpen u graag met een 
persoonlijk ontwerp en het verdere traject.  




Heeft u altijd al gedroomd van wonen aan het water, in een woning die helemaal naar uw smaak is? 

Tot 29 juli 10.00 uur is er gelegenheid om bij ons een voorstel in te dienen om de kavel aan te kopen.

Neem dan contact met ons op voor meer informatie.
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Kadastrale kaart
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Locatie op de kaart
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Maak kennis
met de mooie plaats

DRACHTEN

Drachten is de hoofdplaats van de gemeente 
Smallingerland en is met bijna 45.000 inwoners de een na 
grootste plaats in de provincie Friesland. Ondanks dat er 
geen stadsrechten zijn verleend, kan het naar moderne 
begrippen (grootte, werkgelegenheid en openbare 
voorzieningen) wel degelijk stad genoemd worden.




Centraal gelegen in het Noorden en overal in de stad zijn 
de uitvalswegen naar Groningen, Heerenveen en 
Leeuwarden snel te bereiken. Goed openbaar vervoer met 
onder andere snelbussen naar die drie plaatsen en een 
Flixbus verbinding naar Amsterdam en Hamburg. 

Verder is er een vliegveld (de voormalige airstrip van 
Philips)  een jachthaven en passantenhaven in het 
centru.m. De vaarweg Drachten loopt naar het 
industrieterrein De Haven en is verbonden met het Prinses 
Margrietkanaal. 




De stad is voorzien van goed onderwijs waaronder 
middelbaar beroepsonderwijs,  voortgezet en speciaal 
onderwijs, Schouwburg de Lawei, poppodium Iduna en 
moderne Bioscoop, veel sportverenigingen en clubs, 
ziekenhuis Nij Smellinghe en een modern stads- en 
uitgaanscentrum. 
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Statistieken
Buurtinformatie - Smallingerland / Vrijburg

Leeftijd

Huishouden

Koop / huur

49%
man

51%
vrouw 1,2 per huishouden

Gemiddelde woningwaarde:
-
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jouw Garantiemakelaar

Sinds 2007 is Sjoerd Veenstra als makelaar actief in 
Drachten en omstreken,. Het bedrijf is begonnen op de 
zolder van een groothandel in motorfietsonderdelen en 
het eerste jaar mocht ik daar min of meer gratis kantoor 
houden om te kijken hoe het gaat. Een prachtig voorbeeld 
van met elkaar werken aan een toekomst. Rond 2012 is het 
kantoor verhuisd naar een ruimere locatie aan ’t Anker 
waar we samen met Accountantswerk tot februari 2018 
hebben gewerkt. Assistent Makelaar Fokje Ritsma kwam 
omstreeks 2015 bij Makelaarswerk in dienst en is een 
waardevolle aanvulling.







Sinds 2018 werken wij vanaf de Folgeralaan 27, deze 
boerderij (Folgerahoeve) werd in 1939 in opdracht van 
mijn “pake Sjoerd” gebouwd en is ontworpen door de toen 
nog jonge architect Cornelis Rienks de Boer. Op deze 
boerderij ben ik opgegroeid, mijn ouders hadden hier hun 
melkveebedrijf en op deze locatie ben ik ooit begonnen 
met de studie makelaardij. Heel bijzonder om dan nu als 
derde generatie de boerderij te mogen bewonen en hier 
mijn bedrijf te hebben.







Makelaarswerk is dus zeker niet zomaar een kantoor in 
Drachten maar een plaatselijk deskundige makelaar die u 
zeker van dienst kan zijn bij aankoop, verkoop of taxatie.

Makelaarswerk is sinds 2017 aangesloten bij de landelijke 
organisatie Garantiemakelaars. 

Dit netwerk van 61 kantoren is verspreid over het gehele 
land en zorgt voor deskundige opleidingen, gedegen 
marketing en fantastisch netwerk om uw woning zo goed 
mogelijk te kunnen verkopen. Ben je dus op zoek naar een 
makelaar in Drachten om jouw woning te verkopen? Of wil 
je juist een woning gaan kopen en ben je daarom op zoek 
naar ee makelaar in Drachten. Bij Makelaarswerk in 
Drachten helpen wij je graag. Makelaarswerk, werkt!

Makelaarswerk

Adresgegevens

Folgeralaan 27


9207 AH Drachten

Wij zijn bereikbaar via: 

0512-549545


info@makelaarswerk.eu



 www.makelaarswerk.eu
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Van bezichtiging tot aankoop


Volg de route met de vragen

Heb je belangstelling 

voor de woning?

Zijn jouw hypotheek-­
mogelijkheden bekend?

Breng je een bod uit?

Is er sprake van 

overeenstemming?

Ja

Ja

Ja

Ja

Nee
We stellen het op prijs als 

je ons dit laat weten. 

Dan kunnen wij het aan 

de verkoper doorgeven.

Nee
Vraag jouw 
Garantiemakelaar

naar een hypotheekadviseur.

Nee

Nee

Als je een bod uitbrengt (mondeling of schriftelijk) dan is er nog geen sprake van een onderhandeling. Pas wanneer wij jou 
namens de verkoper een tegenvoorstel doen is er daadwerkelijk sprake van een onderhandeling. Betrek bij jouw bod ook 
andere factoren die voor je van belang zijn, zoals aanvaarding, ontbindende voorwaarden, roerende zaken etc.

Wij stellen voor je een koopovereenkomst op, dat na ondertekening voor beide partijen, naar de notaris wordt gezonden. 

Hoewel in de volksmond vaak over een ‘voorlopig koopcontract’ wordt gesproken is de koop­overeenkomst wel degelijk 
bindend voor beide partijen! De koop kan slechts ontbonden worden, binnen drie dagen na ondertekening door de koper, 
of als er sprakeis van ‘ontbindende voorwaarden’.

De notaris
De notaris zal je enkele dagen na ontvangst van de koopover- 
eenkomst vragen de waarborgsom te storten of een bank-
garantie te deponeren.

De hypotheek
De hypotheek wordt aangevraagd via jouw hypotheek­adviseur. 
Indien noodzakelijk wordt tevens een overbruggingskrediet 
geregeld.

Laatste inspectie
Wij stellen je  graag in de gelegenheid de 
woning vóór de levering nog een keer te 
inspecteren om te kijken of alles netjes is 
geleverd zoals we hadden afgesproken. 
Tijdens de laatste inspectie dien je ook de 
meterstanden te noteren.

Gefeliciteerd!
De overdracht
Je ontvangt een uitnodiging van de notaris om met de verkoper de 
transport-akte te komen ondertekenen. Voor die tijd krijg je de conceptakten 
en de nota van afrekening van de notaris toegestuurd. Je ondertekent samen 
met de verkoper (of met een gevolmachtigde van de verkoper) de 
leveringsakte bij de notaris.
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Veelgestelde vragen
1. Wanneer ben ik in onderhandeling?

Je bent officieel in onderhandeling als de verkoper 

reageert op jouw bod. Bijvoorbeeld als de verkoper een 

tegenbod doet. Als de verkopende makelaar aangeeft 
dat hij jouw bod met de verkoper zal overleggen, 
betekent dat dus nog niet dat je in onderhandeling bent.





2. Mag een makelaar doorgaan met bezichtigen als er 
al over een bod onderhandeld wordt? 

Dat mag. Een onderhandeling hoeft nog niet tot een 

verkoop te leiden. De verkoper kan daarnaast graag 

willen weten of er meer belangstelling is. De eerste bie-
der hoeft nog niet de beste te zijn. Daarom gaan de be-
zichtigingen door. Er mag ook met meer dan één gega-
digde tegelijk worden onderhandeld. De makelaar moet 
dat dan wel duidelijk gemeld hebben. Vaak zal de ver-
kopende makelaar aan belangstellenden vertellen dat 
hij, zoals dat heet, ‘onder bod’ is. Een belangstellende 
mag dan wel een bod uitbrengen, maar krijgt daar geen 
antwoord op tot de onderhandeling met de eerste geïn-
teresseerde beëindigd is. De makelaar zal geen mede-
delingen doen over de hoogte van biedingen, dit zou 
overbieden kunnen uitlokken.





3. Kan een verkoper de vraagprijs van een woning 

tijdens de onderhandeling verhogen? 

Het antwoord is ja. Als de vraagprijs alleen een 
uitnodiging is tot het doen van een bod (zie ook vraag 5), 
dan kan de verkoper ook besluiten de vraagprijs te 

verlagen of te verhogen. Tijdens een onderhandeling 
doen partijen vaak over en weer biedingen. Als de 

potentiële koper een tegenbod doet wat afwijkt van 

het bod dat de verkopende partij eerder heeft gedaan, 
dan vervalt dit eerdere bod van de verkopende partij. 
Dus ook als partijen ‘naar elkaar toekomen’ in het 

biedingproces, kan de verkoper ineens besluiten om 
toch zijn tegenbod weer te verhogen en de koper om 

zijn bod weer te verlagen.





4. Hoe komt de koop tot stand?

Als verkoper en koper het eens worden over de belang-
rijkste zaken bij de koop (prijs, opleveringsdatum en 
ontbindende voorwaarden) dan legt de verkopend 

makelaar de afspraken schriftelijk vast in de koopakte. 
Ontbindende voorwaarden zijn een belangrijk 
onderwerp. Je krijgt als koper niet automatisch een 

ontbindende voorwaarde voor de financiering, dit moet

je melden bij het uitbrengen van jouw bod. Het is 
belangrijk dat de partijen het ook eens zijn over aan-
vullende afspraken en ontbindende voorwaarden 
voordat de koopakte wordt opgemaakt. Naast de eerder 
genoemde punten worden meestal nog enkele 
aanvullende afspraken in de koopakte opgenomen, 
denk bijvoorbeeld aan een boeteclausule. Zodra 
verkoper en koper de koopakte hebben ondertekend en 
de koper (of eventueel de notaris) een kopie van de akte 
heeft ontvangen, treedt voor de particuliere koper de 
wettelijke bedenktijd in werking. Binnen deze bedenktijd 
kan de koper alsnog afzien van de aankoop van de 
woning. Ziet de koper tijdens deze bedenktijd niet af van 
de koop, zijn de financiën rond en vormen ook eventuele 
andere ontbindende voorwaarden geen obstakel meer, 
dan zal op de afgesproken opleveringsdatum de 
overdracht plaatsvinden bij de notaris.





 5. Als ik de vraagprijs bied, moet de verkoper de 

woning dan aan mij verkopen? 


 Over deze vraag bestaan veel misverstanden. Het 

hoogste rechtscollege, de Hoge Raad, heeft bepaald dat 
als je de vraagprijs uit een advertentie of een  woongids 
biedt, je dan een bod doet. De vraagprijs wordt dus 
gezien als een uitnodiging tot het doen van een bod. 

De verkoper kan dan nog beslissen of hij jouw bod wel of 
niet aanvaardt of dat hij zijn makelaar een tegenbod 
laat doen. 





6. Mag een makelaar tijdens de onderhandeling het 
systeem van verkoop wijzigen?

Dat mag. Één van de partijen mag de onderhandeling 

beëindigen. Soms zijn er zoveel belangstellenden die de 
vraagprijs bieden of benaderen, dat het moeilijk is te 
bepalen wie de beste koper is. In dat geval kan de 

verkopende makelaar, natuurlijk in overleg met de 

verkoper, besluiten de lopende onderhandeling af te 
breken en de biedprocedure te wijzigen. Uiteraard dient 
hij eerst de eventueel gedane toezeggingen na te 
komen (zie ook vraag 8 en 9). De makelaar kiest ver-
volgens bijvoorbeeld voor een inschrijvingsprocedure. 
Alle bieders hebben dan een gelijke kans om een 
hoogste bod uit te brengen.

13



7. Wat is een optie?

Een optie in juridische zin geeft een partij de keuze om 
door een eenzijdige verklaring een koopovereenkomst 
met een andere partij te sluiten. Partijen zijn het dan wel 
eens over de voorwaarde van de koop, maar de koper 
krijgt bijvoorbeeld nog een week bedenktijd. Bij de aan-
koop van een nieuwbouwwoning is zo’n optie nog wel 
gebruikelijk. Bij het aankopen van een bestaande woning 
niet. Het begrip ‘optie’ wordt daarbij vaak ten onrechte 
gebruikt. Dan heeft het de betekenis van bepaalde toe-
zeggingen die een verkopende NVM-makelaar kan doen 
aan een belangstellende koper tijdens het onderhande-
lingsproces. Zo’n toezegging kan bijvoorbeeld inhouden 
dat een belangstellende koper een paar dagen de tijd 
krijgt om na te denken over een bod. De NVM-makelaar 
zal in de tussentijd proberen niet met een andere partij 
in onderhandeling te gaan. De belangstellende koper 
kan deze tijd gebruiken om een beter inzicht te krijgen in

zijn financiering of in de gebruiksmogelijkheden van de 
woning. Een optie kun je niet eisen; de verkoper en 
verkopende NVM-makelaar beslissen zelf of er in een 
onderhandelingsproces bepaalde toezeggingen 
worden gedaan.





8. Dient de NVM makelaar met mij in onderhandeling 
te gaan, als ik als eerste een bezichtiging aanvraag of 
als eerste een bod uitbreng? 

Het antwoord op deze vraag is nee. De verkopende 
NVM-makelaar bepaalt samen met de verkoper de 
verkoop-procedure. De verkopende NVM-makelaar 
heeft wel de verplichting je daarover te informeren. Het 
is verstandig als je serieus belangstelling hebt de NVM-
makelaar te vragen wat jouw positie is. Dat kan veel 
teleurstelling voorkomen. Doet de NVM-makelaar je een 
toezegging, dan dient hij die na te komen.

Deze informatie is met de grootst mogelijke zorg samengesteld. 

Toch kunnen wij niet altijd voorkomen dat de informatie enigszins 

afwijkt van hetgeen je  in of rond de woning ziet of heeft gezien. Dit 

kan met name gelden voor (bouw) tekeningen, schetsen, afmeting-

en en maatvoeringen. Hieraan kunnen dan ook geen rechten word-

en ontleend. Door ons wordt geen aansprakelijkheid aanvaard be-

houdens voor zover de door ons verplicht afgesloten 

beroepsaansprakelijkheidsverzekering in voorkomend geval aan-

spraak op een uitkering geeft. Vraagprijzen zijn kosten koper. Alle 

verstrekte informatie dien je in het kader van het BW niet te be-

schouwen als een aanbod, doch als een uitnodiging om in onder-

handeling te treden. Voor een eventuele vermelding van onjuiste 

gegevens aanvaarden wij geen enkele aansprakelijkheid.

Zorgeloos van
je nieuwe woning genieten

14



Interesse
in deze bouwkavel?

Neem contact met ons op voor meer

informatie.

info@makelaarswerk.eu

www.makelaarswerk.eu

0512-549545

Makelaarswerk Garantiemakelaars


 Folgeralaan 27 


9207 AH Drachten

0512-549545

info@makelaarswerk.eu



 www.makelaarswerk.eu


